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Du möchtest Teil unseres Teams werden und einen aktiven Beitrag zum Unternehmenserfolg leisten? Dann freuen wir uns auf Deine 
Bewerbung an die E-Mail-Adresse: hr@brainware-solutions.de. Bei Fragen zum Job erreichst Du uns unter: 03722 50550-0.

Dein nächster Karriereschritt wartet auf Dich! Werde Teil unseres Unternehmens und gestalte die Zukunft der Qualitätssicherung 
maßgeblich mit.

 WAS WIR DIR BIETEN:
 Spannende und herausfordernde Projekte in einem innovativen Arbeitsumfeld
 unbefristetes Arbeitsverhältnis mit attraktiver Entlohnung
 flexible Arbeitszeiten in Gleitzeit sowie mobiles Arbeiten
 28 Tage Jahresurlaub + K.O.-Tage-Regelung im Krankheitsfall
 angenehmes Arbeitsklima und kurze Entscheidungswege
 moderne Arbeitsumgebung: offene und moderne Büros
 zusätzliche Sozialleistungen (z.B.: betriebliche Altersvorsorge, Kindergartenzuschuss, EdenRed-Karte, ...)
 regelmäßige Mitarbeiterevents, Obstkorb, Getränke-Flatrate
 kostenlose Parkplätze und gute Verkehrsanbindung

DEIN PROFIL:
 Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder 

ein abgeschlossenes Studium im Bereich BWL oder ähnlichem
 Erste Erfahrungen im Vertrieb, idealerweise im B2B-Bereich
 Du hast ein technisches bzw. technologisches Grundverständnis
 Sicheres und überzeugendes Auftreten sowie ausgeprägte 

Kommunikations- und Verhandlungsstärke
 Hohe Kundenorientierung und ausgeprägte Serviceorientierung
 Hohe Motivation, Durchsetzungsvermögen und Abschlussstärke
 Teamplayer-Mentalität und die Fähigkeit, eigenständig zu arbeiten
 Verhandlungssichere Deutsch- und gute Englischkenntnisse in 

Wort und Schrift
 Führerschein Klasse B

DEINE HAUPTAUFGABEN:
 Eigenständige Akquise von Neukunden sowie Betreuung und 

Weiterentwicklung von Bestandskunden
 Identifikation von Bedarfen und Erarbeitung individueller 

Lösungen für unsere Kunden
 Führung von Verkaufsgesprächen und Präsentation unserer 

Produkte
 Verhandlung von Verträgen und Konditionen
 Erstellung von (Nach-)Kalkulationen und Auswertungen
 Enge Zusammenarbeit mit anderen Abteilungen, insbesondere 

Marketing und Konstruktion

Vertriebsmitarbeiter (m/w/d).

Möchtest du Teil eines engagierten Teams sein, das hochwertige und maßgeschneiderte Komplettlösungen für die Qualitätssicherung ent-
wickelt? Möchtest du an abwechslungsreichen Projekten in einem dynamischen und technologieorientierten Umfeld mitwirken und dein 
Fachwissen und deine Erfahrung kontinuierlich erweitern? Dann bist du genau der Experte, den wir bei Brainware Solutions GmbH 
benötigen! Um unserem wachsenden Kundennetzwerk gerecht zu werden, suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen talentierten

Vertriebsmitarbeiter 
(m/w/d) 


